Waarom Xvantage “Distributor Marketplace of the Year” verdient

Bij Ingram Micro zoeken we continu naar innovatieve manieren om partners te helpen groeien,
efficiénter te werken en nieuwe kansen te benutten. Met het Xvantage-platform hebben we
traditionele IT-distributie getransformeerd naar een volledig geintegreerde, digitale ervaring. Dit
platform is niet alleen een marktplaats, maar een ecosysteem dat partners in staat stelt om meer
te doen, sneller te groeien en slimmer te verkopen.

Doe meer, groei meer, verkoop meer met Xvantage

Xvantage verenigt traditionele én cloudvendors, inzichten en services op één krachtig platform.
Partners krijgen toegang tot Personalized Insights, Al Enablement-programma’s, events en
kennisdeling. Het platform biedt directe zichtbaarheid op quotes en bids, geavanceerde
ordertracking en integraties, plus de mogelijkheid om direct offertes naar eindklanten te sturen.

Door traditionele en cloudstromen samen te brengen, kunnen partners hun business als één
geheel beheren — precies zoals het zou moeten. Daarnaast ondersteunt Xvantage partners bij het
identificeren van groeikansen en het versterken van hun marktpositie. Programma’s zoals Al
Enablement bieden een gepersonaliseerd groeipad met kennis, training en saleskansen, terwijl
events en insights zorgen voor blijvende verbinding met de markt.

Als digitale twin van Ingram Micro is Xvantage dé plek waar partners en vendors connecten, leren
en groeien — en daarmee de toekomst van IT-distributie vormgeven.



