OBJECT
FIRST

Korte motivatie

Object First verdient deze nominatie omdat wij storage opnieuw hebben uitgevonden voor het
Veeam-ecosysteem. Met onze out-of-the-box immutable storage-oplossing, Ootbi, maken wij
ransomware-proof back-up eenvoudig, schaalbaar en direct winstgevend voor onze channel-
partners.

Wij zijn 100% channel-first: er is geen directe verkoop, geen complexe partnerprogramma’s en
geen conflicten. Ons team bestaat grotendeels uit voormalige Veeam-leiders en ervaren
channel-professionals, waardoor we weten hoe we partners optimaal ondersteunen. In korte
tijd hebben we meer dan 1.400 partners in EMEA aan ons verbonden, met een duidelijke
groeiambitie in Nederland.

Onze innovatie ligt in eenvoud en betrouwbaarheid. Ootbi levert S3-native immutable object
storage met hoge prestaties, getest en gevalideerd door onafhankelijke partijen. Channel-
partners profiteren van snelle implementatie, sterke marges en de zekerheid dat hun klanten
beschermd zijn tegen ransomware.

Met nieuwe hardware-opties van 20 TB tot 432 TB, schaalbaar tot 7 PB, en verbeterde
performance (tot 8 GB/s ingest), bieden wij partners flexibiliteit en concurrentievoordeel.

Over Object First

Ransomware-proof en standaard immutable, Object First’s Ootbi (Out-of-the-Box Immutability)
levert veilige, eenvoudige en krachtige on-premises backup storage voor Veeam-klanten, zonder
dat er security-expertise nodig is. Gebouwd op de nieuwste Zero Trust- en data security-
principes, levert Ootbi S3-native immutable object storage, ontworpen en geoptimaliseerd voor
ongeévenaarde Veeam backup- en recovery-prestaties.

Waarom Object First deze award verdient

Object First werkt volledig via het channel, met als doel de groeiende basis van Veeam®-
gebruikers te bedienen die behoefte hebben aan immutable, ransomware-proof backup
storage. Ootbi is specifiek gebouwd voor Veeam en levert directe waarde zonder complexiteit,
waardoor het een ideaal aanbod is voor kanaalpartners.

Object First heeft het channel gekozen als primaire route-to-market, omdat groei direct
verbonden is met partner-succes. Met Ootbi krijgen partners een veilige, immutable storage-
oplossing die eenvoudig te verkopen, implementeren en ondersteunen is—zonder security-
expertise. Er is geen channelconflict met directe verkoop, geen onnodig complex
partnerprogramma, en een groot deel van het team bestaat uit voormalige Veeam-leiders en
channelexperts. Voor partners betekent dit snellere dealcycli, sterkere differentiatie en een
duidelijke waardepropositie.



In plaats van brede, complexe oplossingen, richt Object First zich op een specifiek en cruciaal
probleem: hetimmutable, toegankelijke en herstelbare maken van backup-data tegen
ransomware, gericht op Veeam-gebruikers. In het afgelopen jaar heeft Object First sterke groei
laten zien in het Nederlandse en EMEA-kanaal, met meer dan 1.400 in EMEA die het
partnerprogramma zijn toegetreden.

Belangrijkste Ontwikkelingen
1) Schaalbaarheid en veiligheid voorop

Object First’s oplossingen schalen van 20 TB tot 7 PB, geschikt voor zowel kleine bedrijven als
grote ondernemingen. Een belangrijk onderdeel van de groeistrategie is het benutten van de
grote Veeam-klantenbasis, wat helpt bij het uitbreiden van het partnernetwerk via bestaande
Veeam-partners.

Ootbi maakt gebruik van Veeam’s “direct-to-object”-functionaliteit en S3 object storage, wat
veiligheid en immutability garandeert zonder concessies te doen aan performance.
Onafhankelijk getest door NCC Group, levert de geharde object storage appliance een vrijwel
ondoordringbare oplossing voor Veeam-backupdata.

Dankzij de hardwarevormfactor wordt er altijd een scheiding gegarandeerd tussen de Veeam
Backup & Replication-server en de Ootbi-appliance, wat meerdere resilience-zones creéert en
Zero Trust Data Resilience (ZTDR) ondersteunt.

2) Uitbreiding productlijn

In april breidde Object First de Ootbi-productlijn uit met het motto “Immutability for Everyone”,
waardoor meer organisaties —van mkb tot enterprise — hun operaties kunnen beschermen tegen
ransomware.

Nieuwe mogelijkheden uit de lancering:

e Meeruse cases: Kleinere appliances van 20 TB en 40 TB, en een nieuwe 432 TB-
appliance die kan opschalen tot 1,7 PB in een 4-node cluster. In combinatie met Veeam
Scale-Out Backup Repository (SOBR) kan dit zelfs meer dan 7 PB immutable storage
bieden.

e Meer performance: De nieuwste firmware biedt 10-20% snellere Veeam-ingest en
restore-snelheden. Het 432 TB-model verdubbelde de ingest-snelheid tot 8 GB/s in een
4-node cluster.

¢ Meer waarde: Bestaande klanten kunnen profiteren van de nieuwe features, omdat
nieuwe en bestaande hardware altijd gecombineerd kan worden, ongeacht
aankoopdatum.

3) Partnerprogramma

Object First heeft een partnerprogramma en -portal gelanceerd voor alle partnerniveaus. Deze
omvat co-marketingtools zoals gezamenlijke branding, campagnes op maat,
certificeringsgebonden incentives en dealregistratie om groei en betrokkenheid te stimuleren.



In 2025 zijn nieuwe sales- en technische trainingen toegevoegd, evenals een
dealregistratieprogramma met extra kortingen om marges te beschermen en referrals te
belonen. Via een NFR- en demo-programma kunnen partners zelf met Ootbi werken.

Met een 100% channel-first model ondersteunt Object First partners met trainingen, sales tools
en toegewijde support —gericht op duurzame, gezamenlijke groei.

Conclusie

Als Storage Innovator groeit Object First niet alleen, maar verandert het ook de verwachtingen.
In een sector vol vendor-sprawl en technische legacy biedt Object First een frisse aanpak:
single-purpose, high-performance immutable storage, volledig gebouwd voor Veeam-
gebruikers.



